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북미 스마트 모빌리티 솔루션 리더,
“Verra� Mobility”

정부사업의 강력한 입지를 확보한 기업

Verra Mobility는 2018년 ATS(American Traffic Solutions), Highway Toll Administration(HTA), 

Euro Parking Collection(EPC)의 합병을 통해 설립된 스마트 모빌리티 솔루션 전문기업이다. 공공 및 민간 

부문에서 교통안전 및 지능형 운송 솔루션을 제공하는 글로벌 리더로 자리 잡았으며, 교통위반 단속, 

전자통행료 징수, 차량 등록 데이터 솔루션 등 다양한 서비스를 운영하고 있다. 본사는 미국 애리조나주에 

위치하고 있으며, Nasdaq에 Ticker “VRRM” 로 상장되어 있다.

사업 부문은 크게 세 가지로 구분된다. 첫째, 정부 솔루션(Government Solutions) 부문은 도시 및 지방 

정부를 대상으로 한 교통법규 위반 단속 서비스(신호위반, 과속카메라 등)를 제공한다. 둘째, 커머셜 

서비스(Commercial Services) 부문은 렌터카 회사 및 차량 운영 기업을 위한 자동 통행료 징수 및 위반 

관리, 차량 소유권 및 등록 솔루션을 제공한다. 마지막으로 주차 서비스(Parking Solutions) 부문은 주차 

허가증 발급, 단속, 과태료 부가 서비스 등의 플랫폼을 위한 하드웨어 및 소프트웨어를 개발·납품한다. 

주요 경쟁사로는 Conduent, Redflex Traffic Systems, Sensys Gatso USA, GTT(Global Traffic 

Technologies), 그리고 TrafficVision 등이 있다. 이 가운데 Redflex는 고정형 및 이동식 교통 단속 

카메라를 공급하며, 미국 내 다수의 지방정부와 계약을 맺고 있으며 Sensys Gatso는 스웨덴 본사의 

자회사로서 미국 법인을 통해 정지선 위반, 과속 단속 시스템을 제공하며, 최근 미국 공공기관과의 수주를 

확장하고 있는 직접적인 경쟁사로 볼 수 있다. 
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글로벌 경쟁 나서고 있지만, 아직까지 북미 비중 높은 상황

한편 글로벌 주요 경쟁사로는 Siemens Mobility(독일), Kapsch TrafficCom(오스트리아), Cubic 

Transportation Systems(미국), SWARCO(오스트리아), Jenoptik(독일) 등이 대표적이다. Siemens 

Mobility는 철도 인프라, 교통 신호 시스템, MaaS(Mobility-as-a-Service) 플랫폼까지 포함하는 광범위한 

스마트 모빌리티 솔루션을 제공하며, 전 세계 도시 교통망의 디지털화를 선도하고 있으며 스마트 시티 

프로젝트를 통해 간접적인 경쟁 관계를 형성하고 있다. 

또한 Kapsch TrafficCom은 통행료 징수 시스템과 ITS(Intelligent Transportation Systems) 분야에서 

상당한 점유율을 보유하고 있으며, 유럽, 중동, 아시아 시장에서 활발하게 사업을 전개 중이다. 이러한 글로벌 

기업들은 Verra Mobility와 직접적인 서비스 중복은 제한적이나 스마트 교통 인프라와 데이터 기반 운영의 

고도화라는 점에서 경쟁 환경을 형성하고 있다고 볼 수 있다. 북미 시장에서 교통 위반 단속, 통행료 

시스템을 공급하는 실질적 경쟁사들과 정면으로 경쟁하고 있으며, 글로벌 시장에서는 글로벌 스마트 시티 

구축 수요가 확장됨에 따라 기술력과 인프라 구축 능력을 갖춘 다국적 기업들과의 간접 경쟁을 통해 지속적인 

확장을 시도하고 있는 상황이다. 
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하지만 아직까지는 미국 내 매출이 전체의 약 86.8%를 차지할 정도로 자국 중심적인 구조를 보인다. 

2024년 기준으로 미국 시장에서 약 7억 6,320만 달러의 매출을 기록하였으며, 이는 총 매출 8억 7,920만 

달러 중 압도적인 비중을 차지한다. 이외에도 호주에서 5,800만 달러, 캐나다에서 3,320만 달러, 영국에서 

2,050만 달러의 매출을 기록하였으며, 기타 국가들에서 약 4,330만 달러의 매출이 발생하였다. 이를 통해 

Verra Mobility는 글로벌 시장 진출을 확대하고 있으나, 아직 북미 지역 의존도가 매우 높은 구조를 

유지하고 있음을 알 수 있다.

Verra Mobility 주요 사업 영역

Verra Mobility 지역별 매출 비중 추이
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주요 서비스 구축 사례

Verra Mobility의 솔루션 주요 구축 사례는 다음과 같다. 

북미 내 Polk County 공립학교와 협력, 500대 이상의 스쿨버스존에 안전카메라를 설치, 차량 자동 감지 

및 위반 인지 솔루션을 적용하였고 이를 통해 기존 대비 전체 위반 건수 대비 12%를 감소시켰다. 또한 

유럽에서는 프랑스의 Rent A Car와 파트너십을 체결. 전자 결제 서비스를 해당 회사 차량에 적용하였고, 

차량에 탑재된 전자 톨 장치 및 SW를 통해 전용 요금소 무정차 통과를 지원한다. 

해당 사업은 약 50개 지점에서 시범 운영 후 전 유럽으로 확대 계획이 발표되었다. 이와 함께 2021년 

Eurowag와 협력하여 스페인 및 포르투갈에서 상용차 대상으로 통합 전자 결제 솔루션을 제공하였으며 이는 

유럽 내 이동성 플랫폼 고객에게 국경 간 운송 효율성을 크게 향상시킨 사례로 꼽힌다. 이처럼 Verra 

Mobility는 북미뿐만 아니라 여러 글로벌 기업들과 협업하여 세계 각 지역에 스마트 모빌리티 솔루션을 

구축하며 스마트 시티로의 전환을 선도하고 있다.

Verra Mobility가 보유한 경쟁력

Verra Mobility는 도시 교통 솔루션 분야에서 기술적·비즈니스 측면 모두에서 높은 경쟁력을 보유하고 

있으며, 이는 지속적인 성장의 기반이 되고 있다. 우선 기술적인 측면에서 도로 인프라와 IT 플랫폼을 

통합하는 독보적인 역량을 확보하고 있다. 신호 위반 및 과속 단속을 위한 카메라, 차량 번호판 인식 

장비(ALPR), 각종 센서 등 다양한 물리적 인프라를 자체 개발하고 있으며, 이러한 하드웨어 기반 시설과 

백엔드 클라우드 시스템을 통합하는 End-to-End 시스템을 갖추고 있다. 이는 단순히 장비를 제공하는 

수준을 넘어, 장비에서 수집된 데이터를 실시간으로 클라우드에 연계하고 이를 기반으로 교통 행위에 

즉각적으로 대응하는 종합 솔루션의 형태를 갖추고 있다는 것을 의미한다. 특히, Verra의 차량-정부-클라우드 

간 연계 기술은 진입장벽이 매우 높은 분야로 평가된다. 차량에 장착된 장치와 각 주정부의 벌금, 통행료 

부과 시스템, 그리고 클라우드 기반 데이터베이스를 실시간으로 연계함으로써 차량의 이동과 위반 사항에 

대해 자동으로 청구 및 알람이 가능하다. 이러한 기술은 각국 정부의 시스템 API 접근 권한과 차량 데이터를 

필요로 하기 때문에 후발 기업이 진입하기 어려운 구조를 형성하고 있다.

Verra Mobility 클라우드 서비스 연동 구조



 
www.itskorea.kr
북미 스마트 모빌리티 솔루션 리더, “Verra Mobility”

특별기고

20 Intelligent Transport Society of Korea

또한 Verra Mobility는 고정밀 ALPR(Automatic License Plate Recognition, 자동 번호판 인식) 기술을 

자체 개발해 운용하고 있다. 이 기술은 차량의 속도, 주행 방향, 차량 모델, 번호판 번호까지 높은 정확도로 

인식할 수 있으며, 야간이나 악천후, 고속 주행 환경에서도 오류율이 극히 낮다. 이와 같은 높은 신뢰도는 

세계 각 도시의 교통 단속 및 안전관리 시스템에서 Verra Mobility의 솔루션이 핵심적 역할을 할 수 있는 

근거가 된다. 뿐만 아니라, 통합형 SaaS(Software as a Service) 기반 플랫폼을 통해 교통 데이터 분석 및 

관리를 가능하게 하고 있다. 정부 및 기업 고객은 관리자 대시보드, 실시간 리포트, 이벤트 알림 등 다양한 

기능을 직관적인 인터페이스로 활용할 수 있으며, 교통 패턴, 사고 위험 지역, 벌금 발생 가능성 등 예측형 

분석 결과를 제공받아 정책적·전략적 의사결정을 더욱 정교하게 수행할 수 있다.

독보적인 비즈니스 모델

비즈니스 모델 측면에서도 Verra Mobility는 독보적인 경쟁력을 구축하고 있다. 우선 B2G(Business to 

Government)와 B2B(Business to Business)를 연결하는 가교 역할을 수행하고 있다는 점에서 주목할 

만하다. 미국을 비롯한 주요국 정부와의 대형 프로젝트를 수주하여 신뢰 기반의 레퍼런스를 확보하고, 이러한 

정부 인프라와 연계된 데이터를 바탕으로 민간 기업(B2C) 시장으로 확장하는 전략을 펼치며 타 기업 대비 

고객사 확장이 굉장히 용이한 포지셔닝을 구축했다. 또, 고객과의 장기계약을 통해 Lock-in 구조를 형성하고 

있다. 미국 및 유럽 주요 도시 정부, 렌터카 기업 등과 수년간 지속되는 계약을 체결함으로써, 고객사가 다른 

경쟁사로 전환하기 어려운 높은 전환비용을 자연스럽게 유도하고 있다. 이러한 Lock-in 구조를 통해 Verra 

Mobility는 안정적인 비즈니스가 가능하다.

매우 안정적인 현금흐름을 창출하는 사업구조를 보유하고 있다는 점도 특징적이다. 통행료, 벌금, 차량 등록 

등은 특정 시점에만 발생하는 이벤트가 아니라, 일상적으로 반복되는 과금 시스템에 기반하고 있기 때문에 

매일, 매월 지속적으로 수익이 발생하며 여기에 SaaS 형태의 플랫폼 수익모델까지 더해져 정기적인 구독 기반 

매출 창출이 가능하다. 이는 향후 Verra Mobility가 지속적으로 안정적인 재무구조를 유지할 수 있는 핵심 

요인으로 작용할 것으로 전망된다. 이처럼 Verra Mobility는 기술과 비즈니스 양 측면에서 통합성과 선도성을 

갖춘 경쟁력을 바탕으로 글로벌 스마트시티 교통 시장에서 지속적인 성장을 이어가고 있다.

Verra Mobility ALPR 제품 포트폴리오
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밑빠진 독에 물 붓기는 지양, 검증된 기술 디벨롭에 치중

Verra Mobility는 대규모 R&D 비용을 투입하는 전통적인 제조 기반보다는, 이미 상용화된 기술을 통합하고 

그 효율을 높이는 방향의 기술 최적화 중심의 R&D 전략을 추구하고 있다. 2023년 기준 Verra Mobility의 

전체 운영비용 대비 R&D 비용 지출 비율은 약 2~3%로 타 기업 대비 낮은 편에 속하나 센서 등 하드웨어 

중심 개발보다는 SW플랫폼, 데이터 처리 효율화, 통합 API 시스템 개발 등에 집중하고 있음에 주목해야 한다.

이러한 Verra Mobility의 R&D전략은 낮은 비용으로 빠른 기술 반영과 시장 대응이 가능하게 한다. 

자체적인 카메라, 센서를 제조하기 보다는 기존 검증된 하드웨어를 조달하여 데이터 플랫폼 및 통합 API 

시스템과 연동시키는 서비스는 개발 리스크, 자본집약도를 최소화하고 유연한 제품 확장을 가능하게 한다. 

또한 클라우드 기반의 플랫폼 개발을 다양한 지역 규제나 고객의 니즈에 맞춰 빠르게 커스터마이징이 

가능하며, 글로벌 사업 확장을 용이하게 한다. 이처럼 Verra Mobility는 낮은 투자 비용에도 불구, 운영 

최적화 기술 모델과 서비스 기반의 혁신전략을 통해 글로벌 사업 확장에 있어 지속가능성을 확보하고 있다. 

M&A도 훌륭한 성장전략

Verra Mobility는 스마트 모빌리티 분야에서의 경쟁력 강화를 위해 여러 차례 인수합병을 진행하였으며, 그 

중에서도 American Traffic Solutions(ATS)의 인수는 회사의 전략적 전환을 이끈 중요한 사례로 평가된다. 

ATS는 교통 위반 단속 카메라, 통행료 징수 시스템, 주차 관리 솔루션 등 지능형 교통 시스템 기업으로, 

2018년 10월 Gores Holdings II와의 합병을 통해 Verra Mobility로 재탄생하였다. 이 과정에서 ATS는 

Highway Toll Administration(HTA)와 Euro Parking Collection(EPC)과 함께 인수되어, Verra Mobility의 

글로벌 교통 기술 포트폴리오의 핵심 축을 형성하였다 Verra Mobility는 ATS 인수를 통해 북미 및 유럽을 

중심으로 한 교통안전 및 통행료 관리 시장에서의 입지를 확장하였으며, ATS의 기술력과 인프라를 기반으로 

스마트 모빌리티 솔루션을 통합하였다. 특히 ATS의 교차로 단속 카메라, 교통 위반 티켓 발행 시스템, 통행료 

징수 기술은 Verra Mobility의 기존 솔루션과 시너지를 이루어, 도시 모빌리티 솔루션의 경쟁력을 강화하였다. 

또한, 2022년 4월에는 Redflex Holdings Limited를 인수하였다. Redflex는 교통 단속 카메라 및 위반 적발 

시스템 분야에서 세계적인 선도기업이며 이 인수로 Verra Mobility는 북미뿐만 아니라 호주, 중동, 아시아 

시장으로의 사업 확장 기반을 확보하였다. Redflex의 광범위한 글로벌 고객 네트워크와 첨단 단속 기술은 

Verra Mobility의 글로벌 시장 경쟁력을 크게 강화하였다. 이외에도 여러 소규모 스타트업 및 기술 기업들을 

전략적으로 인수하여, AI 기반 영상 분석, 데이터 통합 플랫폼, 전기차 충전 인프라 연계 기술 등 신기술 

확보에 힘쓰고 있으며 기술력 확보와 시장 점유율 확대를 통해 통합 플랫폼 기반의 서비스 확장과 글로벌 

네트워크 확충을 동시에 추진하고 있다.

주요기업 M&A 연혁
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공공 수주 기반 안정적인 현금흐름 유지

Verra Mobility 2024년 기준 매출액은 약 8억 7,920만 $, 영업이익은 약 2억 3,310만 $ 수준으로 

2020년 매출 3억 9,360만 달러 대비 약 22.3%의 연평균 성장을 기록하고 있으며 미국 내 지속적 도시 

확장 및 해외 시장 매출 증가가 이를 견인하고 있다.

또한 2025년 7월 기준 시가총액은 약 42억 달러 수준으로, 안정적인 현금흐름과 높은 수익성으로 꾸준한 

기관투자 수요가 이어지고 있다. ’24년 기준 전체 매출 중 약 44%를 공공 부문에서 발생시키고 있으며, 

나머지 56%는 렌터카 기업이나 차량 운영 기업 등 민간 부문에서 발생한다. 긴 계약기간과 안정적인 수익을 

제공하는 공공 부문 선수주를 통해 민간 부문으로의 빠른 확장 전략을 실행하고 있으며 이를 통해 공공, 

민간과의 균형 잡힌 사업을 영위하고 있다. 

Verra Mobility는 데이터 중심 SaaS 플랫폼과 API 기반 서비스 중심의 기술 모델을 유지하며 향후 AI 

기반 사고 분석, EV 충전 관리, 실시간 데이터 연동 기능을 포함한 지능형 통합 플랫폼으로의 진화를 

계획하고 있다. Verra Mobility는 스마트 모빌리티 시장 내에서 플랫폼 중심 반복 수익 모델, 파트너 중심의 

서비스 확장, 데이터 기반 기술 진화, 투자자와의 투명한 소통 전략이라는 네 가지 축을 중심으로 중장기적인 

성장 전략을 집행하고 있으며, 이를 통해 글로벌 시장에서 지속 가능한 경쟁력을 확보해 나가고 있다.

매출 및 영업이익 추이
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비즈니스 모델의 성공 요인과 고객 확보 전략

Verra Mobility의 핵심 성공 요인은 첫째, 지속 가능한 반복 수익 구조에 있다. 이 회사는 교통 위반 단속, 

통행료 징수, 주차 관리 등의 분야에서 고객 당 지속적인 서비스 계약을 유지하며, 매월 반복적으로 발생하는 

수익 기반(MRR, Monthly Recurring Revenue)을 확보하고 있다. 둘째, 다양한 지역 정부 및 플릿 

고객과의 고착된 파트너십 구조도 성공의 핵심 요소다. 스쿨존 속도 단속, 정지암 카메라, 통학버스 안전 

프로그램 등 공공안전과 직결되는 영역에서 지방정부와 협력함으로써 단기적인 매출을 넘어 장기적인 계약 

관계를 유지하고 있다. 셋째, Verra Mobility는 하드웨어 제조가 아닌 데이터 기반 플랫폼과 SaaS 운영 

최적화에 집중함으로써 자산 경량화와 기술 유연성을 동시에 달성하고 있다.

고객 확보 전략으로는 첫째, 전략적 M&A를 통한 고객 네트워크 확대가 있다. ATS, Redflex, T2 

Systems 등의 인수를 통해 다양한 지역에서의 기존 고객을 Verra Mobility의 플랫폼에 통합하였고, 이를 

통해 고객 전환 비용을 최소화하면서 사업 확장을 실현하였다. 둘째, 통합형 모빌리티 솔루션 제공을 통해 

다수 기능을 단일 계약으로 제공하는 방식도 고객 확보에 효과적이다. 예컨대, 스쿨존 속도 단속 카메라, 

위반 관리 시스템, 주차 솔루션, 통행료 자동화 기능 등을 통합 제공함으로써 공공기관의 운영 효율을 높이고 

서비스 간 연계성과 일관성을 제공한다. 셋째, 서비스 확대 전략도 주목할 만하다. Hertz, Avis, Uber, 

Amazon 등 대규모 물류 및 렌터카 기업과의 협업을 통해 차량 수 기반 과금 모델을 구축하여, 고객 수와 

차량 운영량 증가에 따라 수익이 자연스럽게 확대되는 구조를 만들었다.

EBITDA 및 Free Cash Flow % 추이 
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Verra Mobility가 직면한 리스크

Verra Mobility가 직면한 주요 사업 및 기술적 리스크는 다음과 같다. 

첫째, 지역 정부 의존도가 높은 사업 구조는 지방 선거, 정책 변경, 예산 삭감 등의 외부 변수에 취약할 수 

있다. 이를 극복하기 위해 Verra Mobility는 공공사업 비중을 유지하면서도 민간 고객 및 렌터카/물류사와의 

계약 확대를 통해 수익 구조를 다변화하고 있다. 

둘째 데이터 보안 및 개인정보 보호 문제는 지속적인 리스크 요인이다. 교통 단속 및 차량 위치 정보 등 

민감 데이터를 다루는 만큼 GDPR(유럽 일반 개인정보보호법) 및 미국 내 각 주의 데이터 규제에 대응하기 

위한 암호화 시스템, 익명화 기술, 보안 인증 획득 등을 강화하고 있다. 

셋째, 기술 통합 및 유지보수 비용 상승도 리스크 중 하나다. 다양한 인수 기업의 시스템을 통합하는 

과정에서 발생하는 비효율을 줄이기 위해 Verra Mobility는 클라우드 기반 서비스를 도입하고, 서비스 간 

API 연동 구조를 통해 시스템 복잡도를 점진적으로 단순화하고 있다.

고객 중심의 핵심 성장 전략
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우리가 얻을 수 있는 시사점

Verra Mobility는 스마트 모빌리티 산업 내에서 독자적인 사업 모델과 기술 전략을 기반으로 지속 

성장하고 있는 대표적 기업이다. 반복 수익 기반의 정부 및 민간 계약 구조, 인수합병을 통한 빠른 시장 

확장, 그리고 하드웨어보다는 데이터·소프트웨어 중심의 유연한 기술 운영이 핵심 경쟁력으로 작용하고 있다. 

특히 교통 안전, 통행료 징수, 주차 솔루션 등 사회적 가치를 내포한 분야에서 안정적인 고객층을 확보하고 

있으며, 플랫폼 서비스 확대와 글로벌 인프라 구축을 통한 향후 성장 잠재력도 높게 평가된다. 다만 정책 및 

규제 변화, 데이터 보안 리스크, 기술 통합 비용 등은 여전히 주요 과제로 남아 있으나, 이에 대한 분산 

전략과 지속적인 기술 개선 노력을 통해 장기적인 사업 안정성과 지속가능성을 유지하고 있다는 점에서 

Verra Mobility는 스마트 교통 분야의 유망한 글로벌 리더로 위신을 강화하고 있다고 보여진다.

Verra Mobility의 사례는 스마트 모빌리티 및 교통 관리 분야에서 한국 기업들에게 여러 중요한 시사점을 

제공한다. 첫째, Verra Mobility는 단순한 기술 공급이 아닌, 데이터 기반의 지속가능한 서비스 모델을 

구축함으로써 반복적인 수익 구조를 확보하고 있다.

이는 하드웨어에 집중된 국내 교통·인프라 기업들에게 서비스형 교통관리(Traffic-as-a-Service)나 

플랫폼형 비즈니스 모델로의 전환 필요성을 시사한다. 둘째, Verra Mobility는 교통 단속, 통행료 징수, 주차 

등 일상적인 도시 문제를 클라우드 기반의 통합 시스템으로 풀어내고 있는데, 이는 한국의 고도화된 교통 

인프라 및 공공데이터 시스템과도 연계 가능한 영역으로, 정부-민간 협업을 통한 사업 기회를 모색할 수 

있다.

무엇보다, 한국이 보유한 세계 최고 수준의 5G 기술력과 통신 인프라는 Verra Mobility의 데이터 수집 및 

실시간 운영 모델보다 한 단계 높은 기술적 우위를 제공할 수 있는 기반이다. 초저지연 통신과 고속 대용량 

데이터 전송이 가능한 한국의 5G 환경은, 고화질 실시간 차량 인식, AI 기반 교통 흐름 분석, 스마트 시티 

내 자율주행 연계 교통 제어 등 고차원의 통합 교통 기술 구현에 있어 경쟁국보다 유리한 위치에 있다. 

Verra Mobility가 각 기능을 API 단위로 연결하고 클라우드에서 통합 관리하는 방식에 비해, 한국 

기업들은 5G와 MEC(모바일 엣지 컴퓨팅) 기반의 분산형 실시간 교통관리 플랫폼을 앞서 구현할 수 있는 

기술 조건을 갖추고 있다.

따라서 Verra Mobility의 전략은 단순 벤치마크를 넘어, 한국이 스마트 시티 및 미래 모빌리티 산업에서 

기술 주도형 솔루션 수출국으로 도약하기 위한 서비스 설계 및 수익 모델 참고사례로서 의미가 크며, 특히 

기술 기반 서비스 모델의 전환, 통신 인프라와 연계된 교통 플랫폼 전략, 민간-공공 협업 중심의 데이터 운영 

체계 등을 중심으로 적극적인 사업 개발이 요구된다.




